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Commercial BtoB 
Développement de projet 

Trilingue 
 

Compétences 

Expériences 

Formation 

Linguistique  
 

• Anglais : Courant, TOEIC 915. 

• Allemand : Courant, Zertifikat Deutsch 

für den Beruf (B2). 

• Espagnol : Basic. 
 

Organisationnelles 
 

• Plantes en Fête 

• Organisation de camps de jeunes (40 

personnes). 

• Gestion de boutique (Cuirassier). 

• Gestion des approvisionnements 

d’ateliers (Cuirassier). 
 

Relationnelles 
 

• CEP 2 (équivalent BAFA). 
 

Techniques 
 

• Word, Excel, Power Point. 

• Permis de conduire E (B), A, bateau. 

 

Marié 
30 ans 

Depuis 06.2015 : responsable commercial : Befor (35 salariés, 5 5 

M€ de CA), industrie, alimentaire. Stratégie commerciale. 

Management de l’équipe commerciale : 3 personnes. 

Démarchage, formation et animation de réseaux de revendeurs 

France et export. Négociation, référencements et suivi des ventes 

avec la grande distribution. 
 

09.2011-06.2015 : Création d’entreprise : Cuirassier (SARL),  

CA 2013: 150K€, 2 salariés. Conception, production, distribution 

de maroquinerie française. BtoC/BtoB. Recherche et gestion 

de fournisseurs, marketing du luxe. Etudes de marché. 

Ouverture et gestion de boutique. 

Ressources humaines, recrutement, management. 
 

Depuis 10.2014 : Plantes en Fête : Organisation annuelle d’un 

salon professionnel parcs et jardins en Normandie : 3 jours, 50 

bénévoles, 70 exposants, 5 000 visiteurs. Communication, gestion des 

partenaires, management de l’équipe d’organisation. 

 

09.2010-08.2011 : Stage : Fraikin France (3500 salariés, 800 M€ 

De CA), direction commerciale, BtoB, étude de l’amélioration de la 

Compétitivité des véhicules frigorifiques. Salons professionnels. 

Groupes de travail avec les agences du réseau. 
 

05-08.2008 : Stage : Vignobles Lorgeril (70 salariés, 17 M€ de CA), 

Carcassonne (France). Vente de vin en boutique, accueil de 

séminaires d’entreprises. 
 

06.2007 : Stage : Miele (17000 salariés, 4 Mds de CA), Gütersloh 

(Allemagne). Travail à la chaîne. 

• Sports : Boxe, ski (compétition) 

• Nature : Plantes en Fête 

• Chant 

Intérêts 

Excellent relationnel 

Entreprenant 

   Persévérant 

09.2006-06.2011 : IÉSEG, Lille, Master of International 

Negotiation.  

09.2008-08.2009 : Erasmus, université RWTH de Aachen 

(Allemagne). 

06.2013 : CNPR : bac agricole, grande culture. 

06.2006 : Saint Joseph de Reims. Baccalauréat ES mention AB. 

mailto:eh@cuirassier.fr

